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97% ludzi, ktérzy odpuscili zbyt wczesnie,

pracuje dla pozostatych 3%, ktorzy nigdy sie nie poddali.



WSTEP

A CO JAK MI SIE NIE UDA?
AJAZAPYTAM, A CO JAK CI SIE UDA?

Na poczatku mate sprostowanie. W branzy Marketingu Sieciowego
prym wiodg kobiety i z tego bardzo sie ciesze. Ale nie oznacza to, Ze biznes
ten dedykowany jest wylacznie dla kobiet. Marketing sieciowy, nie zostat

stworzony stricte pod pte¢, ale skierowany do okreslonej grupy osob.

Oso0b, ktore chciaty zmieni¢ swoje zycie, i ktore chcg sie rozwijac. Oséb,
ktére by¢ moze sg przedsiebiorcze, ale nie majg kapitatu na start. I w koncu
0s0b, ktére nie bardzo widzg jak sie za to zabrac¢. Wszystkie te mysli rozwine

w dalszej czesci e-booka.

W tym momencie prosze wszystkie kobiety, ktére beda czytaty ten
tekst o wyrozumiatos$¢, iz w catej ksigzce zadaje pytania i stosuje zwroty
bezposrednio w rodzaju meskim. Nie ma to nic wspolnego z dyskryminacja
lub stawianiem kogo$ wyzej. Bardziej chodzi o tatwo$¢ pisania, przekazu nie
stricte do mezczyzny, ale do czytelnika, jako rodzaju meskiego. Ciezko by
byto pisa¢ poradnik i za kazdym razem zadawac¢ na przykiad pytanie co
zrobita$/zrobites? Dlaczego miatabys$/miatbys to robi¢? Gdybys byt/byta ...
itd.

Wiem tez z doSwiadczenia, Ze kobiety sg bardziej sktonne do ustepstw,
i wiem, ze gdybym pisal bezposrednio do kobiet, to gro z ptci brzydkiej
przestatoby pracowac z tym poradnikiem nie doczytujac do konca pierwszej

strony. @) DzieKkuje wszystkim damom za wyrozumialo$¢.



Pierwsze pytanie jakie musisz sobie postawic¢ to: Dlaczego? Dlaczego
akurat Marketing Sieciowy? Dlaczego chcesz to robi¢? Dlaczego w ogoéle

miatbys to robic?
Musisz zrobic¢ rachunek sumienia z samym soba.

Dlaczego miatbys sie zaja¢ Marketingiem Sieciowym? Moze chcesz
tylko sprébowac? Zobacze, jak bedzie, a jezeli pojdzie to sie zaangazuje

bardziej. Czy jednak od razu dam z siebie wszystko?

Pisze tak, poniewaz kiedy zaczynatem przygode z tym specyficznym
rodzajem biznesu, jakim jest Marketing Sieciowy, to zajmowatem sie tym
tylko troche. A nie chce aby$ popetniat te same btedy co ja. W koricu po to ten
e-book. Powiem wprost: zajecie sie tym biznesem tylko troche, to strata
czasu. Lepiej od razu odpus¢. Dlaczego? Dowiesz sie wszystkiego z tego

e-booka.

We wszystkich publikacjach, ktére przeczytatem do tej pory o
Marketingu Sieciowym, obiecuja ztote techniki i mozliwoSci. Pisza, Ze
dotaczysz do mistrzow, do najlepszych, Ze bedziesz mial wspanialg

przysztosc itd.

Duzo ludzi w Polsce pewnie sie obrazi, za to co napisze dalej, ale taka
jest niestety nasza mentalnosc¢... mam na mysli mentalno$¢ Polakow. Jak tu
co$ przekombinowac? Jak tu zarobi¢, ale sie przy tym nie narobi¢? Jak tu
kogo$ wykiwaé, albo naciggnag¢... Wszechobecne wyrazenie ,jako$ to
zatatwimy”, nieprzettumaczalne nawet na inne jezyki, méwi samo za siebie

0 naszym mys$leniu.

TrzydzieSci lat demokracji - czytaj wolnego rynku - zywcem
przeniosty w ten system, ponad czterdzie$ci lat komunizmu, czyli lat
kombinowania, albo jak wielu woli nazwe: dawania sobie rady, zatatwiania

czegos.

To byt podty system, polegajacy gtéwnie na oszustwie odmienianym
przez wszystkie przypadki, a przede wszystkim na zakrzywianiu

rzeczywistosci. Niestety system sie zmienit, ale wielu ludzi niestety nie.



Jezeli ktos nie wie o czym mowig, to niech zobaczy komedie Stanistawa
Barei, czy innego rezysera z tamtej epoki, ktore dzisiaj by¢ moze sg $mieszne,
ale w takich czasach niestety zyliSmy. Dzisiaj, mimo wolnego rynku, sporo
ludzi nadal mysli, Zze aby zaistnie¢, trzeba kogo$ przechytrzy¢, naciggnac -

czytaj wprost: oszukac.

Dlatego Polskie realia sg niestety nieco inne od tych zachodnich. Ludzie
sg nieufni - nawet najblizsza rodzina i znajomi. Nie oznacza to jednak, ze
zjadtem wszystkie rozumy i na wszystkim najlepiej sie znam. Na poczatku
tez korzystatem z wiedzy ekspertdw, zaréwno tych =zagranicznych
(bibliografia na koncu ksigzki), jak i naszych krajowych. To tzw. Upline.
Ludzi, ktérzy w oparciu o Marketing Sieciowy osiggneli nie tylko sukces
finansowy, ale przede wszystkim odzyskali Zzycie dla siebie. Dzieki nim,
mowigc w przenos$ni ,nie musiatem wymysla¢ kota na nowo”. Oni wskazali
mi nie tylko Zrédto, ale przede wszystkim pokazali mi do niego najlepsza

droge i jeszcze podali kubek, Zebym nie musiat pi¢ rekami.

Znajomi czesto zadajg mi pytanie, dlaczego zostawitlem ubezpieczenia
i przerzucitem sie na Marketing Sieciowy? Otdz nie rzucitem ubezpieczen na
rzecz MLM tylko buduje kolejng (zauwaz, ze nie napisatem druga) noge
dochodu. Oczywiscie nie dziatam juz w ubezpieczeniach na takg skale jak
kiedys, poniewaz po prostu nie musze (©), ale biznesu ubezpieczeniowego
nie zostawie, poniewaz generuje mi catkiem przyzwoity dochéd. Nie bede sie
jednak rozwijat specjalnie na temat ubezpieczen, poniewaz wszystko co
chciatem przekaza¢ o ubezpieczeniach zawartem w innym e-booku pt.:
,Buduj swoja marke - Sztuka sprzedazy ubezpieczen na zycie”. (e-book

znajdziesz klikajac ponizszy link)

https://bsm.latton.pl/platnosc

Mimo to czasami bede odnosit sie do tego specyficznego rynku, jakim

sg ubezpieczenia, aby pokazac rdznice.

Zaczynamy!


https://bsm.latton.pl/platnosc

Rozdzial 1

RACHUNEK SUMIENIA

Ile razy w Zyciu, przerzucali$cie odpowiedzialno$¢ na kogos lub na cos,
za swoje niepowodzenia? Ile razy powtarzaliScie: to nie moja wina, ale mam
pecha, to zycie, praca, zdrowie, rodzina, sytuacja materialna i caty
wszechSwiat sprzymierzyt sie przeciw mnie, dlatego teraz mam tak bardzo

nieciekawe, zycie.

Niedawno w obcojezycznym radiu ustyszalem $wietng audycje o
odpowiedzialnosSci za swoje zyciowe decyzje. W trakcie programu, padto
bardzo wymowne przystowie. W wolnym tlumaczeniu brzmi mniej wiecej

tak: , Moge pokazac¢ Ci Zrédto, ale napi¢ musisz sie juz sam.”

Programowanie siebie pod katem pozytywnym nie jest tatwe, ale jest
mozliwe. Nikt za Ciebie nie zrobi tej roboty. Mozna wskaza¢ Ci Zrddto,
kierunek, da¢ narzedzie, wiedze, ale pracowa¢ nad sobg musisz juz sam.
Inaczej méwigc, musisz wzig¢ odpowiedzialno$¢ za to co robisz. MLM to
dopracowany system, a ty jeste$ jego najstabszym ogniwem. Jezeli co$ ci tutaj

nie wypali, mozesz miec pretensje tylko do siebie.

Pomysl, ile razy w zyciu dostate$§ juz taka szanse, ktorej nie
wykorzystate$. Albo podjateS wazng zyciowa decyzje i ostatecznie nie
wprowadzites jej w zycie.

Ile razy pomysleliScie od jutra nie robie tego i tamtego. Albo: Od jutra

zaczne to i tamto. Od jutra zaczne ¢wiczy¢, od jutra rzuce palenie, od jutra

przejde na diete, od jutra ... tak ... a potem przychodzi JUTRO ...



Dlaczego ci sie nie udaje? Co robisz nie tak?

1. Po pierwsze to brak wyznaczenia sobie bardzo wyraznie
okreslonego, wrecz namacalnego celu. Musisz wyobrazi¢ sobie
siebie na koncu tej drogi, ktorg wiasnie sobie wyznaczasz. Przenie$¢
sie catym soba w to miejsce. Wyznaczeniem celu, nie jest powiedzie¢
sobie na przyktad: chce schudnac.

Cel musi by¢ jak najdoktadniej okresSlony i przede wszystkim realny.
Czyli na przyktad do 31 pazdziernika waze o 5 kg mniej, czyli tyle i tyle.
Wygladam wtedy Swietnie i czuje sie doskonale!

2. Inadrugim miejscu plan, poniewaz bez planu przychodzi dzien zwany
,JUTREM”, a ty nie wiesz co masz robi¢, zeby wazy¢ o 5 kg mnie;j.
Doktadne zaplanowanie sobie co, kiedy i jak bedziesz robit, to

podstawa.

Dlatego, jezeli robisz co$ bez sprecyzowanego celu to odpusc¢ sobie. Bez
swoich celdw pracuje sie na etacie, gdzie to twoj przetozony decyduje jakie

cele bedziesz realizowat. Z tg ro6znicg, ze to beda jego cele, a nie twoje.

Jak juz uporzadkujesz swoje cele i podejmiesz odpowiednie decyzje,
czeka cie kolejna niespodzianka. Eric Worre w swojej ksigzce ,BadZ Pro”,

trafnie nazwat to:
»,Utrata statusu spotecznego w oczach ignorantow”.

Beda brali cie za dziwaka, bedg sie z ciebie Smiali, beda ci mowic, ze
Marketing Sieciowy, to piramida finansowa itd. Ale do czasu. Zwykle
wszystkim przechodzi, kiedy odbierasz pierwszy samocho6d. Tak! Samochdd,
za ktory ptaci ci twoj MLM! Tez nie mogtem w to uwierzy¢. Ale nie o autach

przeciez mamy rozmawiac.
Musisz zrozumie¢, ze dziatanie w systemie Marketingu Sieciowego, to
nie tylko praca, ale i styl zycia. Jezeli Marketing Sieciowy nie stanie sie twojg

pasja, to odpusc sobie! Czesto bede to powtarzat. Kazdy jeden zawdéd na tym



Swiecie - jezeli nie wykonujesz z pasja - bedzie przynosit marne wyniki.
Przypomnij sobie nauczycieli ze szkoty. Wiekszo$¢ z nich nie znalazta sie tam
z powotania. Dlatego lekcje z reguty byty nudne. Ale byli tez i tacy, ktorzy
potrafili rozpali¢ w was entuzjazm i pasje, nawet jezeli przedmiot byt bardzo
trudny. Tak samo jest z lekarzami mechanikami i praktycznie kazdym
wykonywanym zawodem. JeZeli robisz co$ bez pasji, to zawsze bedziesz miat

pod gore i kiepskie wyniki.

Marketing Sieciowy jest bardzo specyficznym rodzajem biznesu,
poniewaz tutaj uczysz sie czego$ jednoczesSnie robigc to. A najwspanialsze
jest to, ze uczysz sie wszystkiego od najlepszych, czyli twojego tzw. Uplinu.
To im najbardziej zalezy na twoim sukcesie, poniewaz Twoj sukces jest takze

ich sukcesem, jakkolwiek to brzmi.

| jeszcze jedna wazna sprawa. Wskazéwka, ktorg znajdziesz w kazdym
poradniku na pierwszym miejscu. Dowiesz sie tutaj wiele ciekawych,
wartosciowych i praktycznych rzeczy. Ale wiedza ta jest nic nie warta, jezeli
nie zastosujesz jej w praktyce. To tak jak bys chcial sie najes¢, czytajac
przepisy z ksigzki kucharskiej. I nie czytaj do konca, jezeli cos$ cie

zainspiruje. Wyprobuj to natychmiast!
Zapamietaj:

Na nic ci cala wiedza jaka do tej pory zdobytes. Liczy sie wykorzystanie
tej wiedzy, poprzez twoje dziatanie!

Zeby nie przynudza¢ na wstepie, chcialem tylko powiedzie¢, ze
Prawdziwy Marketing Sieciowy to inny wymiar, styl Zycia, zarabiania i relacji
miedzyludzkich. Nie moze sie z nim réwnac¢ zaden inny model biznesu na
Swiecie. Dlatego ciggle uzywam stowa ,Prawdziwy Marketing Sieciowy”
a nie po prostu ,Marketing Sieciowy” - nazwy, ktorej uzywa wiele firm na

polskim rynku, ale niewiele majg z tym biznesem wspoélnego.
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Rozdzial 2

DLACZEGO AKURAT SUPLEMENTY?

Niewiele firm na naszym rynku dba o to, czy jeste$ gotéw uczyc sie tego
biznesu, czy jeste$§ w stanie sie zmieniC i rozwingc¢ oraz przede wszystkim,

czy masz dos¢ sity, by wytrwac.

W Prawdziwym Marketingu Sieciowym, sg firmy naprawde wspaniate.
Firmy, ktorym ogromnie zalezy na twojej edukacji biznesowej. Mysla
perspektywicznie i za priorytet przyjmujg rozwdj twoich umiejetnosci, i
zdolnosci. W takiej firmie warto zostac. I ja takg firme znalaztem a raczej to

firma znalazta mnie.

Firma, z ktora wspotpracuje, dziata w systemie Marketingu
Sieciowego, dystrybuujgc suplementy diety. I nie bede ukrywat, ze czesto
bede sie odnosit do rynku suplementow. Ty by¢ moze dziatasz juz w systemie
MLM w oparciu o inne produkty. OczywiScie nie sugeruje ci, abys$ zmienit lub
wybral to, co ja. Ale z powodzeniem mozesz poréwnaé¢, w jaki sposob
dziatam. O tym jakie cechy powinien posiada¢ produkt i dlaczego wybratem

suplementy, szczegdétowo opisuje w rozdziale 7.

Mimo powyzszego, kiedy wybierasz firme do wspdipracy, produkt nie
jest czynnikiem, ktéry powinien mie¢ najbardziej znaczacy wptyw na twoja
decyzje. Podkreslam to, poniewaz wiekszo$¢ ludzi zaktada, ze to produkt jest
najwazniejszy. Ot6z nie. Powiniene$ raczej zadawac sobie jedno podstawowe

pytanie:

»,Czy ta firma pomoze mi sie nauczy¢, jak sie rozwijac i profesjonalnie
budowac¢ moja strukture?”.

11



Musze w tym miejscu zaznaczy¢, ze bardzo staram sie dba¢ o swoje
zdrowie. Duzo jezdze na rowerze, ptywam, a przede wszystkim korzystam z
sitowni. Wszyscy wiedzg tez, ze aby taka aktywno$¢ ruchowa miata sens,
musi iS¢ w parze z odpowiednig dieta. Powszechnie wiadomo tez, ze
naturalnym uzupetnieniem kazdej diety s3 witaminy i mineraty, czyli tzw.
suplementy diety. Suplementy stosuje juz od dobrych 10 lat. Zaczynatem od
soku aloesowego, z czasem dodajac witaminy, kwasy omega, glukozamine,
kolagen itd.

W tym czasie otartem sie o rozne firmy dzialajgce w systemie
Marketingu Sieciowego, ktére dystrybuowaty suplementy diety. Ale, mimo,
ze produkty byty bardzo dobrej jakoSci to zawsze byty bardzo drogie. Mowie
tu o wydatkach rzedu 800 - 1000 zt. miesiecznie. Skutek byt taki, ze po
miesigcu czy dwoch przestawatem zamawiaé, bo po prostu nie byto mnie
sta¢. Denerwowat minie tez swego rodzaju nacisk - ci$nienie, ze strony
osoby, ktéra zapisata mnie do swojej struktury, abym kupowat wiecej i
czesciej.

Wtedy przyjechat do mnie kolega, z ktorego znam od wielu lat z rynku
finansowego i ubezpieczeniowego. Pokazat mi firme, ktéra ma w swojej
ofercie suplementy nie tylko rewelacyjnej jakosci, ale takze w przystepnej
cenie. Do kupna suplementéw nie musiat minie przekonywac, bo doskonale
wiedziatem, jak dziatajg i czego potrzebuje.

Wartos¢ jaka pokazat mi znajomy, to biznes Marketingu Sieciowego
oparty nie na sprzedazy i produktach, a wtasnie na budowaniu wtasnej

struktury, wlasnej sieci. Inaczej moéwiac:
Wiasnej firmy, w innej firmie.

Ciekawostka jest to, Ze znajomy przekonat do tego biznesu réwniez
swojego wspolnika. A przekonat go na tyle skutecznie, Ze panowie zajeli sie

tym biznesem bardzo powaznie, czyli profesjonalnie.

Ja jednak miatem inne doswiadczenia zwigzane z Marketingiem
Sieciowym, ktdre nie napawaty mnie optymizmem i nie rzucitem sie w ten

biznes catym sobg, tylko powiedziatem ,sprawdzam” - jak w pokerze.
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Dato mi jednak do myslenia, Ze dorosli mezczyzni, ktérzy mieli
stabilizacje, rozwiniete swoje biznesy, byli niezalezni, ugruntowang pozycje
i wiedze, nagle, na pdétmetku swojej kariery, zostawiajg to wszystko,

poswiecajac sie biznesowi zwanym: ,Marketingiem Sieciowym”.

Rynek suplementéow w Polsce, jak i na Swiecie, rozwija sie bardzo
dynamicznie. Ludzie sg coraz bardziej Swiadomi, Ze lepiej jest zapobiegac niz
leczy¢. A takie dziatanie prewencyjne i jego fenomenalne skutki, bardzo

szybko udzielajg sie innym.

Dzisiaj wiem juz, ze wybor suplementow to byt strzat w dziesigtke.
Najwieksza wartos$¢ jakg dat mi Prawdziwy Marketing Sieciowy w oparciu o

suplementy to:

1. Poprawa jakosSci zycia, a przede wszystkim zdrowia. Uzywam
suplementow juz okoto 10-ciu lat. Sg dla mnie jak i dla mojej rodziny
naturalnym uzupetnieniem diety, ale przede wszystkim pomagaja mi
utrzymac organizm w dobrym zdrowiu.

Dzisiaj moj system odpornosciowy jest na takim poziomie, Ze w
domowej apteczce znajduja sie tylko plastry i woda utleniona. Nie
pamietam juz nawet, kiedy ostatnio bytem przeziebiony a naturalna

odpornos¢, jest chyba dla kazdego na wage ztota.

2. Co za tym idzie, suplementy dajg mi takze spokdj i w ogromnym
stopniu uwolnily mnie od stresu. Zajmujac sie suplementami w
systemie  Prawdziwego Marketingu Sieciowego, dodatkowo

otrzymatem mozliwo$¢ rozwoju osobistego i biznesowego.

3. Nie zdawatem tez sobie sprawy, jak inni ludzie potrzebuja dzisiaj
suplementow. I to nie tylko ci, ktérzy uprawiajg aktywnie rézne sporty.
Wiele o0s6b ma inne problemy. S3 to problemy z uktadem
pokarmowym, problemy ze stawami, uktadem oddechowym itd.
Dzisiaj medycyna zamiast zapobiegac - leczy skutki, a przeciez nie tedy

droga. Suplementy w naturalny sposéb pozwalaja przywrocic
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dziatanie twojego organizmu na wtasciwe tory, a przede wszystkim na

tych torach ten organizm utrzymac.
4. Kolejng zaleta suplementéw, jest to, ze skutki ich fenomenalnego
dziatania powodujg naturalng chec¢ podzielenia sie tg informacja ze

swoimi bliskimi.

Jak widzicie same korzysci. Jak zatem to wszystko pouktadaé, aby dziatato

jak dobrze naoliwiona maszyna? Zapraszam do dalszej lektury.
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Rozdzial 3

SKAD SIE BIORA PIENIADZE?

Eric Worre w swojej ksigzce Badz Pro, zadaje bardzo trafne pytanie:

Czy myslisz, ze istnieje biznes czy tez praca, dostownie dla kazdego? Praca,

do ktorej nie potrzebujesz zadnych specjalnych predyspozycji? Biznes, ktory

nie zalezy od szczeScia, wyksztatcenia, pozycji spotecznej, czy tez

znajomosci? Wiekszos$¢ ludzi, ktérych zapytat, jak by ta idealna praca miata

wyglada¢, odpowiedziata mu tak:

przede wszystkim zadnego szefa,
i zadnych dojazdow,

zadnych budzikow,

zadnej dyskryminacji,

ani zadnych wymagan co do wyksztatcenia.

Po wyrzuceniu z siebie negatywnych emocji, mozna byto ustysze¢ takze

pozytywne:

aby byt to staty i nieograniczony dochéd
aby byto to co$ pozytywnego,

aby zajmowac sie czyms znaczacym,
aby istniato mate ryzyko,

aby sie rozwijac,

aby byty niskie koszty poczatkowe,

aby byt Swietny produkt lub ustuga,
zeby byli mili wspotpracownicy,

ale przede wszystkim, zeby dowolnie zarzadza¢ swoim czasem.

Zta wiadomos¢ jest taka, ze biznesu, ktory spetniatby wszystkie wyzej

wymienione warunki, po prostu nie ma. Istnieje jednak model biznesu
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bardzo zblizony do powyzszego. Jak pisze Eric Worre - nie jest doskonaty,

ale jest po prostu lepszy.

Aby zrozumie¢ o czym moéwie odpowiedz sobie szczerze na trzy ponizsze
pytania:
o Czy otrzymujesz wynagrodzenie wiele razy za raz wykonang prace?
e Czy za rok, liczac od dzi$, robigc to samo co teraz, bedziesz wiecej
zarabiat i mniej pracowat?
o C(Czy jesteS wiascicielem swojego dochodu? Czyli, gdybys dzisiaj
przestat pracowad, to czy otrzymasz po roku to samo lub wieksze

wynagrodzenie?

Jezeli na wszystkie pytana odpowiedziate$ tak, to dalszy cigg tej
ksigzki, moze by¢ dla ciebie raczej przygoda lub nowym dosSwiadczeniem.
Podejrzewam jednak, ze wiekszo$¢, o ile nie wszystkie twoje odpowiedzi
byty na ,NIE”. Specjalnie zadatem ci te pytania, aby$ zrozumiat, jakie mamy

gtéwne sposoby zarabiania pieniedzy. Pozwdl, Ze je zaprezentuje:

Pierwsza mozliwo$¢ zarabiania, to praca na etacie. Nie wazne czy to
jest praca fizyczna czy biurowa. Jest to obecnie najbardziej popularna forma
zarabiania pieniedzy. Niestety bardzo ograniczona. W tym przypadku mozna

w przyblizeniu policzy¢, ile mozesz zarobi¢ w catym swoim zyciu.

Policzmy:

Pracujac 8 godzin dziennie, przez 5 dni w tygodniu, 4 tygodnie w
miesigcu i 12 miesiecy w roku, przez jakie$ 40 lat, zarobisz okoto 1 600 000
ztotych, zaktadajac wynagrodzenie okoto 3 000 zi.

70% tej kwoty, wydasz na swoje utrzymanie, reszte na mieszkanie albo na

Sredniej klasy samochod, ktéry zmienisz mniej wiecej co 10 lat.

Stad pytanie:
Czy otrzymujesz wielokrotnie wynagrodzenie za raz wykonang prace?
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Jezeli nie, to tatwo mozesz policzy¢, ile jeszcze zarobisz do konica swojej
kariery zawodowej i czy wystarczy ci to na spelnienie na przyktad swoich

marzen?

Drugim sposobem zarabiania pieniedzy, jest prowadzenie Wtasnego
biznesu. Jest to sposob zarabiania, ale oczywiScie nie dla kazdego. Dlaczego?
Juz na poczatku, zderzysz sie ze $ciang w postaci kosztow:

e optacenia ZUS-u,

e podatkéw,

« ksiegowosci,

e wynajmu lokalu,

o optat za media,

e paliwo,

e cala machine zwigzang z zatrudnieniem ewentualnych pracownikow

itd.

No i oczywis$cie, otwierajac wiasny biznes, musisz mie¢ czas, pomyst, i przede
wszystkim pienigdze na start. Zeby tego byto mato, ponosisz niesamowite

ryzyko czy to wszystko wypali!

Zapytaj dowolnego przedsiebiorce:
o (Czy pracuje tylko 8 godzin dziennie? — NIE!
o C(Czy przedsiebiorca jest wtascicielem firmy? - NIE! To firma jest
wtascicielem przedsiebiorcy, przez 24 godziny na dobe, 7 dni w

tygodniu.

Wiem co moéwie, bo sam jestem przedsiebiorcg i jeszcze do niedawna
(czytaj: zanim zajatem sie Marketingiem Sieciowym), pracowatem do
poznych godzin wieczornych, a nawet nocnych.

Co z tego, ze duzo zarabiatem, skoro nie miatem czasu ani dla rodziny, ani dla

siebie.
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Trzecia mozliwo$S¢ zarobienia pieniedzy, to wygrana na loterii lub
otrzymanie spadku. Udowodniono jednak, ze 95% ludzi, ktérzy wygrali w
totka lub odziedziczyli spadek, juz po roku miato mniej pieniedzy niz przed
wygrana.

Dzieje sie tak dlatego, iz, nie mamy odpowiedniej edukacji finansowe;.
Zauwazcie, ze kazda wieksza kwota kojarzy nam sie wytacznie z

wydawaniem.

Pomysl.

Gdybym teraz powiedziatl ci, Zze dostajesz ode mnie w spadku 1 600 000
milion sze$¢set tysiecy zlotych w gotéwce. Kwote, na ktdérg statystyczny
Kowalski bedzie pracowat na etacie przez cate zycie. Pewnie pierwszg mysla

jaka wpadnie ci do gtowy to:
Na co wydam te pienigdze?

Rozumiesz? Kwota, na ktdrg ktos inny pracuje przez cate zycie!
OczywiScie, szanse otrzymania spadku lub wygrania na loterii sg prawie

zadne.

Czy istnieje zatem sposdb, aby dobrze i przede wszystkim bezpiecznie

zarabiac?

JEST!

Skoro czytasz ten e-book to juz wiesz, ze odpowiedZ brzmi:

Marketing Sieciowy

OczywiScie masz prawo mysle¢, tak jak wielu innych, ktorzy delikatnie
moéwigc ,przejechato sie” na tym jakze specyficznym rodzaju biznesu, ze
Marketing Sieciowy to ciezka praca, bez natychmiastowej gratyfikacji - w

skrécie: samo zto.
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Rzadko kiedy staram sie ,boksowac” z kim$ na argumenty, tak aby

moje byto ,na gorze”. Dlatego postanowitem napisac ten e-book.

Powazne potraktowanie tego tematu, naprawde ma sens i dziata.
Dowodem s3g wszystkie osoby, ktérym wyjasnitem doktadnie tak jak tobie,
w tym e-booku, na czym ten biznes polega, oraz jak skutecznie i efektywnie
dziata¢. Wszystkie co opisuje w tej ksigzce, dziata w oparciu o moje
doswiadczenia i przede wszystkim polski rynek, osadzony w jakze innych

realiach niz opisujg autorzy amerykanskich ksigzek.

Kolejna rzecza jakg musisz zrozumie¢, to ze dziatanie w Marketingu
Sieciowym, to przede wszystkim praca. CiSnie mi sie na jezyk: praca jak
kazda inna, ale nie. MLM to nie praca jak kazda inna. To wyjatkowy model
biznesu, w ktéry musisz sie bardzo zaangazowac, jezeli chcesz odnosi¢ dobre
rezultaty - czytaj: dobrze zarabia¢ i mie¢ zycie dla siebie. Mam na mysli
pieciocyfrowe kwoty liczone w PLN. Jaka cyfrg zacznie sie ta kwota, jeden czy
dziewie(, zaleze¢ bedzie wytgcznie od ciebie i twojego zaangazowania. Piszac
miec zycie dla siebie, chodzi mi 0 wolno$¢ zarzadzania swoim czasem.

Do dziela!
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Rozdzial 4

LEJEMY FUNDAMENTY

97% ludzi, ktorzy odpuscili zbyt wczesnie, pracuje dla tych 3%, ktorzy
nigdy sie nie poddali.

Wiekszo$¢ z was czyta tg ksigzke, poniewaz pewnie wspétpracuje juz z
jaka$ firmg w systemie MLM albo przynajmniej zna kogo$, kto to robi.

Scenariusz jest nastepujacy (albo bardzo prawdopodobny):

Dotaczytes, bo wpadio ci do glowy kilka oséb, ktérym mdgtbys
zaproponowac ten biznes. Pomyslates, jezeli uda ci sie ich przekonac (czytaj:
jezeli bede miat szczescie), to odwalg za ciebie cata robote. Z reguty twdj
wyboér pada na ludzi, ktérzy albo sg przedsiebiorcami, albo mieli juz do

czynienia z Marketingiem Sieciowym, albo jest to najblizsza rodzina.

Skad to wiem? Bo sam tak robitem, podobnie z resztg, jak wiekszos$¢ ludzi,
ktorzy biorg sie za Marketing Sieciowy. Szukaja okazji na szybki zarobek, i
mys$la, Ze catg robote bedzie wykonywat za nich kto$ inny.

To wtasnie niezrozumienie dziatania tego biznesu, jest najczestsza
przyczyng porzucenia tej Sciezki kariery. Wiekszo$¢ wraca na etat z

podkulonym ogonem. Szerzej o tym pisze w rozdziale 12.

Kiedy powaznie zajgtem sie Prawdziwym Marketingiem Sieciowym,
pierwszg prowizjg jaka otrzymatem, byta kwota w wysokosci: 11,07 zt. W
nastepnym miesigcu otrzymatem przelew na kwote 58,00 zi., ale juz w

trzecim miesigcu przyszedt przelew w wysokosci:

338,00 zl.

To dziata! - pomys$latem - progres z miesigca na miesiac, to ponad 400%
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Moge Smiato powiedzie¢ o sobie, ze zostatem wybrany. Kto mnie
wybrat? Odpowiedz jest bardzo prosta. Sam siebie wybratem. Tylko jedna na

dziesie¢ oséb przetrwa w Prawdziwym Marketingu Sieciowym.
Sktada sie na to kilka czynnikow:

1. Osoby takie traktuja ten biznes bardzo powaznie.

2. Rozumiejg o co tutaj tak naprawde chodzi - czyli: Jak dziala system
Prawdziwego Marketingu Sieciowego.

3. Wybrali firme, ktora ktadzie nacisk przede wszystkim na rozwdj, a nie na
sprzedaz.

4. Ciaggle doskonalg swoje umiejetnosci.

5. Wybrali firme, ktéra posiada produkty lub ustugi, ktére posiadajg cechy

opisane w rozdziale 7

Niestety zdecydowana wiekszo$¢ osdb, ktore decyduja sie na dziatanie
w Marketingu Sieciowym, liczy na to, ze zwyczajnie beda mieli szczeScie,
a reszta zadzieje sie sama. Jeden z Liderow Marketingu Sieciowego moéwi

czesto na szkoleniach: ,Samo to sie btyska”.

Marketing sieciowy to nie ciezka praca, ale praca. Marketing Sieciowy
jest prosty, ale nie jest tatwy. Tutaj nie ma szefa, ktory karze ci co$ zrobi¢. To
ty decydujesz, ile czasu posSwiecisz na ten biznes, z kim bedziesz pracowat
oraz w jaki sposéb bedziesz to robil. Zauwaz, ze mimo catej powyzszej

swobody, caty czas pisze, Zze bedziesz co$ robit - czytaj pracowat.

Jednocze$nie uwazam, zZe to wtasnie ta swoboda powoduje porazke tak
wielu os6b, poniewaz nie traktujg tego biznesu powaznie. To tak jakbys
pracowatl na etacie, i przychodzit do pracy, kiedy chcesz, robit to co chcesz i
jak chcesz a na koniec miesigca oczekiwal solidnej wyptaty. Takiego
biznesu po prostu nie ma! A jezeli kto$ obiecuje ci biznes, w ktorym nic nie

trzeba robi¢, to po prostu ktamie.

Marketing sieciowy rozni sie od wszystkich innych modeli biznesu. Nie
jest doskonaty - jak méwi w swojej ksigzce Eric Worre BADZ PRO - ale jest
po prostu lepszy. JeZeli nie potraktujesz tego biznesu powaznie, nigdy nic nie

osiggniesz.
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Dzisiaj wszystkie osoby, ktére w jaki§ sposdb ,otarty” sie o biznes
MLM, a ktéorym sie nie udato, méwig jednym gtosem: to firma jest zla,
produkt jest zly, system wynagradzania jest zly, ludzie nie chca
wspolpracowag, to nie dziata itd. Jezeli myslisz w ten sam sposdb, powiem
ci od razu, ze Marketing Sieciowy nie jest dla ciebie. Niestety zadna
z zapytanych oséb nigdy nie powiedziata o swojej odpowiedzialnoSci. Kiedy
pytam co zrobites? W jaki sposéb dziatates? Nastepuje niewygodna cisza.

Przyznanie sie do btedu nie wchodzi w gre.

Podam swéj przyktad. Wywodze sie z branzy ubezpieczeniowej. Czy
sprzedaz ubezpieczen jest tatwa? Nie! System jest prosty, ale mimo wszystko
nie jest fatwy. Prosty, poniewaz trzeba potaczy¢ trzy kropki: polise, klienta
przy pomocy agenta - wszystko! Skoro to takie proste, to sprobuj zadzwonic¢
nawet do znajomego i zaproponuj mu polise na zycie, albo ubezpieczenie
domu? Kazdy, ci odmoéwi. Dlaczego? Bo nie jesteS wiarygodny. Nie jeste$
agentem ubezpieczeniowym, a co za tym idzie, brak ci odpowiedniej wiedzy
i doSwiadczenia. Nawet gdyby jakim$§ dziwnym trafem, znajomy
powiedziatby ci, Ze potrzebuje polise na zycie lub samochod, nie wiedziatbys$
o co zapytaC np.: Jaki zakres ubezpieczenia twoj znajomy tak naprawde
potrzebuje? I wreszcie jaki produkt i jakiej firmy ubezpieczeniowej dla niego
wybrac? To tak jakby$ przyszedt do biura podroézy i powiedziat: ,Poprosze
wakacje”, Dopiero zadanie odpowiednich pytan przez agenta turystycznego,
pozwala ustali¢, ile klient chce przeznaczy¢ na wakacje, a takze, gdzie, kiedy,

jak iz kim na te wakacje chce jechac.

Ajak to dziata w MLM?

W Prawdziwym Marketingu Sieciowym wszyscy graja do jednej
bramki. Tutaj mozesz zacza¢ dziata¢ praktycznie od zaraz, bez odpowiednie;j

wiedzy i doswiadczenia!
Jak to zrobi¢?

O ile w biznesie tradycyjnym szeroko rozumiana konkurencja nigdy

nie $pi, to nawet twoi wspoétpracownicy, a nawet przetozeni skutecznie
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zadbajg o to, aby$ ,za bardzo sie nie wychylat” i ich przypadkiem nie wygryzt

ze stanowiska.

W MLM jest inaczej. Tutaj Lider (czytaj osoba, ktéra pokazata ci ten
biznes), pojedzie z toba na kazde spotkanie, wyttumaczy wszystko
zainteresowanej osobie, poczawszy od przedstawienia produktu lub ustugi,
ktora oferujesz. Szczegotowo wyjasni tez, jak dziata system wynagradzania
oraz jak skutecznie dziata¢ w Marketingu Sieciowym - o ile dana osoba
wyrazi takg chec. Tutaj, w przeciwienstwie do innych bizneséw, twdj sukces

jest takze sukcesem twojego Lidera.

Niestety w tym miejscu pojawia sie kolejny wielki problem polskiej
mentalnosci. Wiekszo$¢ oséb, ktérzy stawiajg pierwsze kroki w biznesie
Marketingu sieciowego, mysli w ten sposob: ,Ja bede zasuwac... a Smietanke
wezmie Lider”? O NIE!

Wykazaty to badania, ktére zostaty przeprowadzone na Polakach.
Ankietowanej grupie osob oferowano sto tysiecy wolnych od podatku
ztotych. Byt tylko jeden warunek - twoj sgsiad dostaje dziesieC razy tyle, czyli
,0kragty” milion ztotych. 97% badanych, wolata nie dostac nic, niz otrzymac
sto tysiecy, pod warunkiem, Ze sgsiad dostanie milion. Rozumiecie ta
groteske?

Osoby, ktére stawiajg pierwsze kroki w biznesie, czesto widza tylko
wierzchotek gory lodowej. Kiedy patrza na ludzi sukcesu, najzwyczajniej

w Swiecie zazdroszczg i/albo hejtujg, w stylu: ,Ten to na pewno kradnie”.
Do czego zmierzam?
Znacie historie o tym, jak szybko rosnie bambus?

Bambusy naleza do najszybciej rosnacych roslin na Swiecie. Istnieja
odmiany bambusa, ktére rosng nawet 90 cm w ciggu jednego dnia. Aby tak
sie stato, roslina potrzebuje trzy do pieciu lat, aby odpowiednio rozwinac i

wzmocnic¢ system korzeniowy.
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Tak samo wyglada sytuacja w przypadku budowy drapaczy chmur.
Nim powstanie wiezowiec, buduje sie potezne fundamenty siegajace czasami

kilkanas$cie pieter pod powierzchnie gruntu.

Podobnie jest w Prawdziwym Marketingu Sieciowym. W tym systemie
uczysz sie jak pienigdze majg pracowac dla ciebie, a nie jak ty masz pracowac
dla pieniedzy. Aby tak sie stato, bedziesz budowat solidne fundamenty -
potezna sie¢, w firmie, z ktorg wspotpracujesz. To jednak bedzie wymagac od

ciebie zaangazowania i przede wszystkim cierpliwosci.

Prawda jest taka, Ze aby dobrze zarabia¢ w biznesie MLM, potrzebujesz
minimum dwdch lat. Znam osoby, ktore buduja swoj biznes w o wiele

szybszym tempie, ale osobiscie nie polecam.
Dlaczego?

Prawdziwy Marketing Sieciowy, to przede wszystkim relacje miedzy
ludzkie - solidne ,korzenie” lub ,fundamenty”. Jezeli bedziesz dziatat za
szybko i chaotycznie, nigdy takich relacji z nikim nie zbudujesz. By¢ moze na
poczatku bedziesz szybko awansowat i moze niektérym wydawac sie to
efektowne, ale na pewno nie bedzie efektywne i po pewnym czasie bedziesz

gonit swoj wtasny ogon.

To tak jak bys chciat wybudowac¢ drapacz chmur na piasku w dodatku bez

fundamentow.

Wiele razy bede sie powtarzat, ale niestety taka jest specyfika tego biznesu.
Jezeli ktos obiecuje ci ztote gory i szybki zysk, to uciekaj od takiej osoby jak
najdalej. Dwa lata - to realny okres, aby solidnie zbudowa¢ podstawy tego
biznesu. Jezeli nie masz tyle czasu, to odpus¢ sobie. Solidna struktura - sie¢,
oparta na Swietnych relacjach z ludZzmi i wzajemnym wsparciu to fundament
Prawdziwego Marketingu Sieciowego. Jezeli jesteS zdeterminowany to

zapraszam do kolejnego rozdziatu.
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